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Конспект  

по дисциплината 

„ТЕОРИЯ И ПРАКТИКА НА МЕЖДУНАРОДНИТЕ ПРЕГОВОРИ” 

 

 

1. Общо понятие за преговори. Международни преговори. 

2. Субекти и обекти на международните преговори. 

3. Международните преговори в Древността и Античността. 

4. Международните преговори през Средновековието. 

5. Основни международни преговори през 19-и век и първата половина на 20-и 

век. 

6. Международните преговори през втората половина на 20-и и началото на 21-и век. 

7. Дипломация и преговори. 

8. Основни принципи на международните преговори. 

9. Видове международни преговори. 

10. Организация и структура на международните преговори. 

11. Етапи на международните преговори.  

12. Заключителни документи при международни преговори. 

13. Място и роля на третата страна в международните преговори. Медиация и 

арбитраж. 

14. Стратегии, тактики и техники в преговорите. 

15. Международните преговори в дигитална среда. 
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